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Serviceversprechen 

 

 
 Marktwertermittlung und Angebotspreisfindung 
 Nach der Immobilienbesichtigung ermitteln wir für Ihre Immobilie den realistisch erzielbaren Marktwert. In 

der Regel wird das Vergleichswert-, Sachwert- oder Ertragswertverfahren herangezogen. Zusätzlich wird 
Ihr Angebot mit ähnlichen Immobilien, die momentan zum Verkauf stehen oder die in letzter Zeit verkauft 
wurden, verglichen, um den optimalen Angebotspreis festzustellen. Wir legen gemeinsam mit Ihnen fest, 
wie wir Ihre Immobilie anbieten werden. 
 

 Datenerhebung und Beschaffung fehlender Unterlagen 

 Bei einer Begehung Ihrer Immobilie werden alle relevanten technischen Details und 
Ausstattungsmerkmale festgehalten. Wir gehen mit Ihnen unsere Checkliste von benötigten Unterlagen 
durch. Fehlende Unterlagen beantragen wir auch für Sie auf Wunsch bei den entsprechenden Ämtern oder 
Firmen. 
 

 Grundriss-Aufbereitung 
 Bei vielen Verkaufsobjekten liegen lediglich alte oder nicht mehr stimmige Grundrisse vor. Wir lassen 

diese professionell und ansprechend mit Möblierung aufbereiten.  
 

 Ansprechende Objektfotos 
 Ihre Immobilie wird durch uns mit professionellem Equipment von seiner Schokoladenseite im besten Licht 

fotografiert.  
 

 Aussagekräftige Exposés 
 Aus allen Informationen, Unterlagen und Objektfotos entstehen dann bei uns die ansprechenden und 

aussagekräftigen Verkaufsexposés und Schaukastenaushänge.  
 

 Virtueller Rundgang mit 360°-Kamera 
 Mit einer Spezialkamera erstellen wir Rundumaufnahmen von allen Räumen in Ihrer Immobilie. Im 

Anschluss werden diese zu einem Rundgang zusammengefügt, so dass Interessenten bereits vorab Ihre 
Immobilie am PC oder Tablet besichtigen können. Wir hosten diesen auf einem deutschen Server und 
geben die Zugangsdaten nur an solche Interessenten weiter, die sich vorher bei uns registriert haben. So 
gewährleisten wir den Datenschutz der Bewohner. 
 

 Internet-Präsenz 
 Wir stellen Ihr Angebot werbewirksam bei allen gängigen Immobilienportalen ein, wie zum Beispiel bei 

Immobilienscout24, Immowelt, IVD24, auf unserer Homepage und ggf. auch beim Gewerbeportal 
Nordschwarzwald.  
 

 Netzwerkverbund 
 Markus Frey Immobilien arbeitet zudem im Netzwerkverbund des IVD Deutschland mit anderen 

qualifizierten Freudenstädter und auch überregionalen Maklern zusammen. Die im Netzwerk verbundenen 
Makler können ab dem ersten Tag der Bewerbung auf Ihr Immobilienangebot zugreifen, um es Ihren 
Kaufinteressenten vorstellen. Es entstehen Ihnen keine zusätzlichen Kosten! 
 

 Nachbarschaftswerbung 

 In Absprache mit Ihnen werden umliegende Nachbarn mit einem Flyer auf den Verkauf Ihrer Immobilie 
aufmerksam gemacht, mit dem Ziel, dass sie von sich aus weitere mögliche Kaufinteressenten 
ansprechen. Wir beugen hiermit auch dem Entstehen von Gerüchten vor. 
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 Verkaufsschild 

 Ein „zu verkaufen“-Schild an der richtigen Stelle, die von vielen Passanten gesehen wird, erhöht die 
Anzahl der Kaufinteressenten. 
 

 Schaukästen 

 Markus Frey Immobilien hat drei Schaukästen in Freudenstadt (Turnhallestr. 38, Loßburger Str. 4 und 
Marktplatz 9) und einen in Baiersbronn. Ihr Angebot wird in regelmäßigen Abständen dort veröffentlicht.  
 

 Vorort-Besichtigungen 
 Die Besichtigung Ihrer Immobilie wird immer in Begleitung eines Mitarbeiters von Markus Frey Immobilien 

durchgeführt. Sollten wir keinen Schlüssel Ihrer Immobilie haben, sprechen wir mögliche Termine mit 
Ihnen oder Ihren Mietern rechtzeitig ab. 
 

 Vorauswahl potenzieller Interessenten und Bonitätsprüfung 

 Wir filtern in persönlichen Gesprächen und Vorort die ernsthaften Kaufinteressenten raus. Mit Hilfe von 
Finanzierungsbestätigungen der Banken lassen wir uns deren Bonität nachweisen.  
 

 Notarieller Kaufvertrag 

 Wir bereiten den Kaufvertragsabschluss mit dem Notar vor und vereinbaren einen Beurkundungstermin. 
Sie bekommen in der Regel spätestens 14 Tage vor dem Notartermin einen Entwurf des Kaufvertrags um 
diesen zu prüfen und Änderungen mit uns zu besprechen. Selbst verständlich sind wir beim Notartermin 
dabei, um einen reibungslosen Ablauf zu gewährleisten. 
 

 Schlüsselübergabe  

 Nachdem der Kaufvertrag geschlossen wurde und Sie den Kaufpreis erhalten haben, werden wir eine 
rechtskräftige Übergabe mit dem Käufer vornehmen. Hierbei wird der vertragsgemäße Zustand 
dokumentiert, um späteren Ärger vorzubeugen. Zudem notieren wir die Zählerstände und melden diese an 
die Versorgungsbetriebe. 
 

 Persönlicher Ansprechpartner 

 Sie werden nach bestem Wissen und Gewissen in allen - mit dem Verkauf Ihrer Immobilie 
zusammenhängenden - Fragen von Ihrem Ansprechpartner beraten und sofort informiert, falls es 
Neuigkeiten gibt oder Schwierigkeiten bei der Vermarktung auftreten. Ihr Ansprechpartner wird Sie auf 
Wunsch automatisch von Zeit zu Zeit über die Verkaufsaktivitäten informieren. 
 

 Ihre Fragen und Wünsche sind uns sehr wichtig 

 Sollten Sie zusätzliche Fragen oder Änderungswünsche haben, dann steht Ihnen neben Ihrem 
persönlichen Berater jederzeit auch Markus Frey unter Tel. 07441-8605862 und markus.frey@frey-
immobilien.de persönlich zur Verfügung. 
 

 
 
 
 

Ihr persönlicher Ansprechpartner 
 

 Unterschrift 

 

 


